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ANEXA 2 - Cererea de finanţare
Cererea de finanţare – Identificator competiţie: PN-II-IN-DPST-2012-1
Cererea de finanţare pentru întreprinderi
Tabelul 1. Descriere generală

	PROGRAMUL  INOVARE


	MODULUL 1 – DPST

	Titlul proiectului
	

	Acronimul 
	

	Domeniul 
	1-9

	Categoria proiectului
	Produse-servicii-tehnologii

	Numărul alocat la înregistrarea on-line
	

	Durata proiectului

(luni)
	

	Tip finanţare
	Finanțare 40%
	Finanţare 50%


	
	
	Indicator de piaţă
	Indicator de export

	Date de contact
	Nume, prenume
	Email
	Telefon
	Fax

	Director proiect 
	
	
	
	


	Lista parteneri
	Denumire organizaţie
	Pagina web

	Coordonator
	
	

	Partener 1
	
	

	Partener 2
	
	

	Partener n
	
	


	Buget (lei)
	

	Buget alte surse (lei)
	

	Total (lei)
	


Tabelul 2.1  Informaţii generale Consorţiu
	Titlul proiectului
	

	Acronimul
	

	Domeniul
	

	Instituţie
	 

	Reprezentant legal 
	 

	Statut instituţie
	Întreprindere
	Mare
	Mijlocie
	Mică

	
	
	
	
	

	
	Organizație de cercetare parteneră 
	

	Tip de persoană juridică**
	 
	Act de constituire
	
	Cod CAEN principal
	 
	CUI
	

	Adresa
	 
	Localitate / Judeţ
	 

	Telefon
	 
	Fax
	 
	Email
	 

	Web site
	 

	Indicatori pentru întreprinderi:

	Cifra de afaceri (din situaţiile financiare anuale 2011 în lei )
	

	Rezultat net
	Profit net an 2011
	Profit net - media ultimilor 3 ani

	Valoare lei
	
	

	Director de proiect coordonator/ Responsabil de proiect partener

	Numele
	 
	Prenumele
	 
	CNP
	

	Gradul ştiinţific
	 
	Funcţia 
	 



* Mărimea organizaţiei
· IMică
- întreprindere mică

· IMijlocie
- întreprindere mijlocie

· IND
- întreprindere mare


** Tip persoană juridică:
· INCD

- institut naţional de cercetare-dezvoltare

· I-AR     
- institute din cadrul Academiei Romane 

· I-AS, AGR, AM
- institute coordonate de ASAS, Ministerul Agriculturii, Academia de Ştiinţe Medicale

· IP

- instituţie publică

· UNI

- instituţii de învăţământ superior

· SCN

- Societăţi Naţionale, Companii Naţionale, Regii Autonome (inclusiv unităţi sau compartimente 



de CD din cadrul acestora sau SN/ CN cu activitate preponderentă de cercetare)

· CDSA
- societăţi comerciale pe acţiuni cu activitate preponderentă de cercetare
· SACD
- societăţi comerciale pe acţiuni cu activitate de cercetare
· SRL
- societate comercială cu răspundere limitată

· ONG
- organizaţie neguvernamentală (asociaţii, fundaţii, etc.)

· ALT
- alte forme

Data: ..........................

REPREZENTANT LEGAL AL INSTITUŢIEI                   
  DIRECTOR DE   PROIECT 

Nume şi  prenume                                        


   


Nume şi  prenume

SEMNĂTURA şi ŞTAMPILA




                                   SEMNĂTURA

Aceasta fişă” Informații generale consorţiu” trebuie completată de fiecare coordonator/partener.
Ulterior, fişa semnată, ştampilată şi scanată se va încărca în portal.

Tabelul 3. Lista personalului cheie

	Nume și prenume
	Funcția în proiect
	Grad științific
	Luni lucrate
	CV

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


*Se vor atașa CV-uri pentru personalul cheie maxim 3 pagini
Tabelul 4. Bugetul proiectului – categorii de cheltuieli 

	
	Categorii de cheltuieli
	Finanțare buget
	Finanțare alte surse
	Total

	I
	Cheltuieli cu personalul 
	
	
	

	II
	Cheltuieli cu logistica din care:
	
	
	

	
	      Cheltuieli de capital
	
	
	

	
	      Cheltuieli privind stocurile
	
	
	

	
	      Cheltuieli cu serviciile executate

      de terți
	
	
	

	III
	Cheltuieli de deplasare 
	
	
	

	IV
	Cheltuieli indirecte 
	
	
	

	
	TOTAL(I+II+III+IV)
	
	
	


Tabelul 5. Bugetul proiectului - defalcat pe ani 
	Întreprindere/
organizație de cercetare parteneră
	Finanțare buget
	Finanțare alte surse
	Total
	Buget utilizat coordonator/ partener 

	
	2012
	2013
	2014
	2015
	Total
	2012
	2013
	2014
	2015
	Total
	2012
	2013
	2014
	2015
	Total
	%

	Coordonator
 (CO)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Partener 1
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Partener... n
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


Tabelul 6. Studiu de fezabilitate şi plan de afaceri

Se va anexa un studiu de fezabilitate şi un plan de afaceri.
Tabelul 7. Planul de realizare
	Anul
	Etape/
Activităţi/
Parteneri
	Tip intreprindere
	Categorie
 activitate(anexa 7)
	Procent 
activitate
finanţata
	Termene
	Rezultate/Documente de prezentare a rezultatelor
	Total
	Finatare conf.schema de ajutor de stat buget
	Finatare conf.schema de ajutor de stat surse proprii
	Finantare de la buget maxim 40%
	Finantare din surse proprii
	Realizare indicator performantă IP sau IE*

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8=9+10
	9=8*5
	10=8-9
	11=8*40%
	12=8-11
	13

	Cheltuieli eligibile
	 

	 
	etapa 1
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	……
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	etapa N
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total Cheltuieli eligibile
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 Cheltuieli neeligibile

	 
	Etapa N+1
raportarea efectelor
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	Etapa N+2
raportarea efectelor
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	Etapa N+3
raportarea efectelor
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total cheltuieli neeligibile
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total general cheltuieli (cheltuieli eligibile+ cheltuieli neeligibile)
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	* se va trece indicatorul de performanţă care se realizează (indicator de piaţă IP sau indicator de export IE) 
	
	
	
	


Tabelul 8. Descrierea proiectului 

	 Titlul proiectului:

	

	ACRONIMUL:

	


	   I. DESCRIEREA  PROPUNERII DE PROIECT:

	A nu se depăşi 1 pagini, Times New Roman 12, 1.5 linii, fără diacritice şi fără elemente de grafică; în contextul prezentării Planului de afaceri (eventual în format restrâns)



	II. INFORMAȚII DETALIATE PRIVIND PROPUNEREA DE PROIECT:

	A nu se depăşi 5 pagini, Times New Roman 12, 1.5 linii Se vor face referiri concrete, directe la descrierea propunerii de proiect.



	1. RELEVANŢA PROIECTULUI:

	1.1. Ideea de proiect

1.2. Caracterul inovativ în raport cu state-of-the-art

1.3. Maturitatea tehnologiei

1.4. Existenta strategiei pentru protejarea proprietății intelectuale şi a know-how-ului 

1.5. Existenta planului de realizare

1.6. Cunoașterea provocărilor tehnice

	2. OPORTUNITATEA DE PIAŢĂ (INTERN ȘI INTERNAȚIONAL):

	Se va prezenta o apreciere generală referitoare la propunerea de proiect, în ce măsură asigură:

2.1. Relevanta cererii pe piaţă

2.2. Definirea pieţei ţintă

2.3. Realiste şi pe scară largă pe piaţa dimensiuni

2.4. Identificarea si explicarea barierelor la intrarea pe piaţă

2.5. Soluţii pentru obstacolele impuse de piaţă

	3. POTENȚIALUL TEHNOLOGIEI SI PLANUL COMERCIAL:

	3.1. Interesul existent si necesitățile clienților 

3.2. Plan de execuţie existent (de afaceri / comercializare / distribuţie)

3.3. Dovezi existente de veridicitate tehnică

3.4. Strategii de marketing/ de distribuţie

	4. CAPACITATEA DE MANAGEMENT:

	4.1. Experiența de management în domeniul tehnologiei 

4.2. Experiența de management în cadrul pieţelor ţintă 

4.3. Experienţa în cercetarea, dezvoltarea proceselor şi lansarea de inovaţii 

4.4. Cunoştinţe care lipsesc din experiență/expertiză

4.5. Profilul competențelor

	5.  STABILITATEA ȘI SUSTENABILITATEA CONCEPTULUI:

	5.1. Conceptul de piaţă 

5.2. Alte proiecte de dezvoltare / (sustenabilitate)

5.3. Suplimentarea cunoștințelor in cadrul instituției

5.4. Plan de proiect existent / structura

5.5. Suficienţa informațiilor
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